Gesundheit/Medizin

Siemens Healthineers und Sysmex schliessen globalen OEM-Vertrag

Grosstes Portfolio fiir Hamostase-
Instrumente und -Reagenzien

Aufbauend auf einer mehr als 25-jahrigen Partnerschaft werden die Unternehmen jeweils eines der grossten

Portfolios an Himostase-Analysesystemen und -Reagenzien fiir Labore anbieten. Im Rahmen der mehrjih-

rigen Vereinbarung werden beide Unternehmen ihr kombiniertes Portfolio weltweit unter ihren jeweiligen

eigenen Marken vertreiben.

Die globale OEM-Vereinbarung mit der Sysmex
Corporation sieht vor, dass beide Unternehmen
sich gegenseitig mit ihren Produkten in der
Hamostasediagnostik auf OEM-Basis beliefern.
Siemens Healthineers und Sysmex bieten unter
anderem Hamostaseprodukte an, die bei Tests
auf Blutgerinnungsstorungen, bei der Bestim-
mung des Blutungsrisikos vor operativen Ein-
griffen und bei der Uberwachung von Patienten,
die gerinnungshemmende Medikamente erhal-
ten, eingesetzt werden. Die OEM-Vereinbarung
ermoglicht es beiden Unternehmen, das kom-
binierte Portfolio an Hamostase-Instrumenten
und -Reagenzien in Kombination mit ihren eige-
nen breiteren Produkt-Paletten und Services
weltweit und individuell unter ihren jeweiligen
Marken zu vertreiben.

In Zukunft werden beide Unternehmen, aufbau-
end auf ihren jeweiligen Starken und dem durch
die Kollaboration entstandenen weltweit gross-
ten Hamostasediagnostik-Portfolio, eigenstandig
effektive Laborldsungen auf globaler Ebene
anbieten, um die vielfaltigen Kundenanforderun-
gen zu erflllen. «Siemens Healthineers und Sys-
mex haben Uber mehr als 25 Jahre hinweg eine
starke Partnerschaft im Gerinnungssegment
aufgebaut», sagte Sharon Bracken, Leiterin Dia-
gnostics bei Siemens Healthineers. «Es ist an der
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Zeit, eines der weltweit umfangreichsten Pro-
duktportfolios anzubieten, welches durch gegen-
seitige OEM-Lieferungen zum Nutzen von
Kund*innen sowie deren Patientinnen weltweit
erreicht wird. Die Vereinbarung versetzt uns in
die Lage, Labors aller Grossenordnungen auf der
ganzen Welt noch effektiver mit hochwertigen
und umfassenden Losungen flr H&mostase-
Tests zu versorgen.»

«Wir werden unsere langjahrige Partnerschaft
mit Siemens Healthineers noch nachhaltiger
gestalten, um den Wert der Himostase Diagnos-
tik als weltweit fihrendes Unternehmen weiter
ZU steigerny», sagte Kenji Tachibana, Mitglied des
Vorstands, Senior Executive Officer und Senior
Managing Director von Sysmex. «Wir werden
Laboren weltweit eigene Losungen anbieten,
erweitert um unsere jeweilige Expertise und
unser Serviceportfolio, und unseren Kund*innen
S0 Zugang zum breitesten Losungsangebot auf
dem Markt zu geben.»

Etablierte Partnerschaft: kompetent und
innovativ

Seit dem Abschluss eines globalen Liefer-, Ver-
triebs- und Servicevertrags fir gerinnungsdiag-
nostische Produkte im Jahr 1995 haben Siemens
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Healthineers und Sysmex eine etablierte Part-
nerschaft aufgebaut und sich zu fihrenden
Anbietern im globalen Hdmostase-Segment ent-
wickelt. Wahrend dieser Zeit haben beide Unter-
nehmen auch ihre Kompetenzen erweitert und
ihre individuellen Starken durch Innovationenin
ihren jeweiligen Portfolios ausgebaut.

In den letzten Jahren hat die Nachfrage nach
Hamostase-Diagnostik zugenommen und ist
vielfaltiger geworden. Grunde daflr sind die
Zunahme thrombotischer Erkrankungen aus-
gelost durch Zivilisationskrankheiten, die Ent-
wicklung neuer Blutpraparate, der Einsatz von
Tests zur Vorhersage des Schweregrads von
COVID-19 sowie die gestiegenen Anforderungen
an Standardisierung, IT-Konnektivitat und Quali-
tatsverbesserung.

Im Rahmen der OEM-Vereinbarung erwarten
Siemens Healthineers und Sysmex, Laboren auf
globaler Ebene nun eigenstandig noch Uberzeu-
gendere und effektivere Hamostasediagnostik-
Losungen anbieten zu kdnnen. Dies tragt den
sich &ndernden Testumgebungen der Kund*in-
nen Rechnung und ermdglicht einen besseren
Zugang zur Versorgung, um Ergebnisse fur
Patient*innen weltweit zu verbessern. Durch die
gestarkte Partnerschaft demonstrieren die
Unternehmen ihre Entschlossenheit, die Gerin-
nungsdiagnostik kontinuierlich voranzutreiben.

Die derzeitige Vereinbarung fur Vertrieb, Verkauf
und Service wurde verlangert, um der Uber-
gangsphase zum neuen Partnerschaftskonzept
Rechnung zu tragen. Es ist geplant, schrittweise
zum weltweiten OEM-Vertrag Uberzugehen,
sobald die Vorbereitungen in den einzelnen Lan-
dern abgeschlossen sind.

Weitere Informationen

www.siemens-healthineers.com



