Special 2: Bauen und FM im Spital

RESO Partners AG: FM-Trends 2015 und starke Zunahme von

FM Outsourcing-Projekten

13.5 Milliarden Franken ausgelagert

Anlisslich eines Breakfast Seminars in Ziirich informierte das schweizweit fithrende Beratungsunter-
nehmen fiir Real Estate und Facility Management, die RESO Partners AG, iiber die FM-Trends 2015.

Zum ersten Mal werden darin detaillierte Zahlen
der letzten vier Jahre Uber die 20 fuhrenden
Integralanbieter der Schweiz verdffentlicht. Der
Umsatz ist in der letzten Jahresperiode durch-
schnittlich um 10.7 % angestiegen. Der Eigen-
fertigungsgrad hat in den letzten vier Jahren um
8% auf heute durchschnittlich 78.6 % zugenom-
men. Der Gesamtumsatz der Integralanbieter
wird gemass der Studie auf CHF 2.67 Mia.
berechnet. Dies bedeutet bei einer durchschnitt-
lichen Vertragslaufzeit von fnf Jahren (drei Jahre
fix und zwei Jahre Option) ein ausgelagertes Inte-
grales FM-Vertragsvolumen von CHF 13.5 Mia.in
der Schweiz.

Weniger Schnittstellen - mehr Effizienz

Anlasslich einer breit angelegten Studie in der
Schweiz und Osterreich bei Immobilien Profes-
sionals wurden die Grunde flr Vergabe an FM-
Integral-Anbieter untersucht. Als wichtigste
Grunde fUr das Outsourcing werden mit 32%
die Reduktion von Schnittstellen und eine gerin-
ge Inhouse-Organisation durch die Besteller
genannt. Kostenoptimierung im Rahmen von

Outsourcing wird nur mit 3% durch die Besteller
aufgefihrt.

Weitere detaillierte Informationen sind in der
4. Ausgabe des Marktberichts der FM-Komplet-
tanbieter enthalten. Die Erhebung erfolgte durch
die RESO Partners AG in Zusammenarbeit mit
der ZUrcher Hochschule fur Angewandte
Wissenschaften (ZHAW) fur die Schweiz und in
Osterreich zwischen der Reality Consult und FH
Kufstein. Die Studie kann bei der RESO Partners
AG ab sofort in Deutsch und Franzosisch bezo-
gen werden.

RESO - Real Estate & Site Operation

Die RESO Partners AG ist ein etabliertes Schwei-
zer Beratungsunternehmen fur integrales Immo-
bilienmanagement fUr Unternehmen und 6ffent-
liche Verwaltungen. Zu den Kernkompetenzen
gehdren Beratungen in Real Estate Manage-
ment, Facility Management, baubegleitendes
Projektmanagement und strategisches Flachen-
management. RESO gehdrt in der Schweiz zu
den flhrenden Immobilien-Optimierern und ist

Branchenleader in Prozessgestaltung sowie
Ausschreibungen und Standards fUr Facility
Management. Mit den eigens entwickelten stan-
dardisierten Projektmethodik und Produkten
ermdglicht RESO ihren Kunden eine effiziente
und effektive Umsetzung und damit die
Erreichung von Excellence in Immobilien
Management.

RESO Partners AG, mit Sitz im zUrcherischen
Wallisellen und Niederlassungen in Lausanne
und Stuttgart, wurde im 2005 gegrundet Die
RESO-Gruppe beschéftigt 50 Mitarbeiter und
zahlt meist borsenkotierte Unternehmen aus
dem In- und Ausland zu ihren Kunden. Die
Gruppe ist nach EFQM 2010 zertifiziert.
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